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Einfach. Sparkasse.

In der Einfachheit liegt die Genialitat

Ob Albert Einstein, Leonardo da Vinci oder Friedrich Schiller —sie alle
wussten die Einfachheit der Dinge zu schatzen. Unsere Kunden tun
es auch.

Richtig so, meinen wir dazu. Das Wort ,einfach® ist mit nur sieben
Buchstaben sehr vielseitig in seiner Bedeutung. Es bedeutet unter
anderem, dass etwas nur einmal vorhanden, also einmalig ist. Es
heilRt aber auch, dass etwas bequem, eindeutig und leicht verstand-
lich ist. Und auRerdem weist das Wort auf Schlichtheit und Beschei-
denheit hin.

All diese Eigenschaften machen wir uns zu eigen. In bewegten
Zeiten sorgen wir fir klare Finanzen unserer Kunden und bieten
ihnen ein entspanntes Geflihl von Sicherheit. Wir verfolgen zu-
dem ein einzigartiges Geschaftsmodell durch Forderung des
Gemeinwohls. Und im Rahmen des Regionalprinzips konzentrieren
wir uns auf die Geschaftstatigkeit im Stadtgebiet Milheim an der
Ruhr.

Das macht uns genau zum Gegenteil einer 08/15-Bank. Wir sind
transparent, offen und nah. Gerade bei anspruchsvollen Kunden
kommt das gut an. Weil's bei uns eben um mehr als Geld geht.

Sie lesen auf den Folgeseiten, wie wir arbeiten und wie unsere
Kunden davon profitieren. Sie werden dberrascht sein, wie gut
einfach ist.
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~Simplizitdt ist die héchste
Stufe der Vollendung.“

Leonardo da Vinci,
italienischer Kiinstler und
Universalgelehrter
(1452 -1519)



Darum heil3en wir
Sparkasse, nicht Bank

Als offentlich-rechtliche Sparkasse
unterscheiden wir uns von den
meisten Kreditinstituten, deren
Geschaftsmodell ausschliel8lich auf
die Erwirtschaftung von Profit aus-
gerichtet ist.

Wir folgen einem einzigartigen ver-
antwortungsvollen Auftrag: Wir for-
dern das Gemeinwohl in Miilheim
an der Ruhrin allen Bereichen. Ob
im Kindergarten, Theater, Sportver-
ein oder bei Forschungsprojekten
oder ehrenamtlichen Initiativen —
wir begegnen den Menschen auch
aulderhalb unserer Filialen regel-
maRig.

Wir investieren jahrlich rund 1 Mio.
Euro in die Gesellschaft Milheims
mittels Sponsoring, Spenden, Stif-
tungen oder Ausschittungen an
die Stadt. Wir nennen es deshalb
Burgerdividende.

Erfolgsmodell
Sparkasse Miilheim an der Ruhr

Uber 180 Jahre Tradition und dabei so modern wie nie

Angestaubt und behabig? Von wegen! Bei uns trifft Tradition auf Mo-
derne. Wir entwickeln uns zwar stetig weiter, aber ritteln nicht an
unseren Grundpfeilern. Deshalb bleiben wir dort prasent, wo unse-
re Kunden zuhause sind und bieten ihnen zusatzlich die modernste
Finanz-App Deutschlands. Das macht uns mit ca. 50% Marktanteil
zum wichtigsten Finanzdienstleister in Milheim an der Ruhr.

Unsere Kunden schétzen insbesondere das umfangreiche Filial- und
Automatenangebot im Stadtgebiet. Garantiert sind wir auch in Ihrer
Nahe! Aber Sie entscheiden, wie und wo Sie Ihre Finanzgeschafte mit
uns abwickeln. Egal, ob Serviceangelegenheiten oder Beratung — Sie
treffen unsere Beraterinnen und Berater entweder personlich, digital
oder telefonisch in unserem KundenServiceCenter.

Wann immer Sie kompetente Ansprechpartner benétigen, wir sind
fur Sie da. Wichtige Entscheidungen werden schnell und direkt vor
Ort getroffen. Trotz aller Regionalitdt sind wir ein Teil der gréf3ten
Finanzgruppe Europas. Wir berzeugen mit Qualitdtsstandards in
Beratung und Produkten, mit etablierten Verbundpartnern und her-
ausragender Einlagen- und Institutssicherung.

Ein rundum etabliertes Geschaftsmodell, das sich fiir unsere Kunden
lohnt — seit Uber 180 Jahren.




Offen, transparent und nah

Unser Leistungsversprechen im PrivateBanking

PrivateBanking-Kunden erleben eine kontinuierliche und umfassen-
de Beratungs- und Betreuungsqualitat. Mit viel Zeit und aktivem Zu-
hdren verdienen wir uns das nachhaltige Vertrauen unserer Kunden.
In unseren Zufriedenheitsumfragen werden die Punkte Beratung,
Betreuung und Erreichbarkeit am besten bewertet. Das zeigt uns,
dass die zentralen Stdrken unseres Hauses fiir Kunden auch wirklich
erlebbar werden.

Wir bauen keine Luftschlésser und verstecken keine Kosten. Statt-
dessen setzen wir auf eine offene Produktarchitektur, hohe Expertise
und ausgewahlte Spezialisten. Unsere Beraterinnen und Berater ent-
wickeln mit Engagement und Akribie pragmatische und ganzheit-
liche Lésungen fir die anspruchsvollsten Kunden unseres Hauses.

Sie sind Privatier, verm&gender Angestellter, aktiver Unternehmer,
junger Griinder oder Nachfolger eines Familienunternehmens? Ganz
egal, wir widmen uns Ihren Themen, auch Uber Finanzangelegen-
heiten hinaus. Wir sind da, wenn Sie uns brauchen und wo Sie uns
brauchen. Als Partner auf Augenhdhe begleiten wir Sie mit hochster
Diskretion und Serviceorientierung bei den wichtigsten Entschei-
dungen Ihres Lebens.

Damit es fur Sie einfach ist.

»Man solite die Dinge so
einfach wie méglich machen,
aber nicht einfacher.”

Albert Einstein,
schweizerischer und
US-amerikanischer Physiker
(1879 - 1955)



»Man muss die Dinge so tief
sehen, dass sie einfach
werden.*

Konrad Adenauer,
deutscher Politiker und erster
Bundeskanzler der BRD
(1876 - 1967)

Erst wenn es passt,
ist es gut.

Unser 360 Grad-Leistungsspektrum fir Privat- und
Unternehmerkunden

Wir Uberlassen nichts dem Zufall. Mit unserem 360 Grad-Beratungs-
ansatz betreuen wir unsere Kunden stets ganzheitlich. Betrachtet
wird hierbei die Gesamtsituation. Neben den privaten Belangen
werden auch —falls vorhanden — die unternehmerischen Themen in
die Planung einbezogen.

In einem oder mehreren Strategiegesprachen findet eine ganzheit-
liche Analyse statt. Hier geht es um lhre Ziele, Wiinsche sowie |hr
finanzielles Potenzial. Im Ergebnis werden die drei Aspekte Liquidi-
tat, Vermogenswerte und Absicherung in das fiir Sie passende Ver-
haltnis gebracht.

Wir verstehen das als einen allumfassenden, fortwahrenden und
systematischen Prozess. Dabei schauen wir genau hin und betrach-
ten die auf der Folgeseite abgebildeten flinf Themenfelder.

Dank der kurzen Wege zu hausinternen Spezialisten sowie ausge-
wahlten, international tdtigen Verbundpartnern zeigen wir Ihnen
Handlungsstrategien auf, mit denen Sie Ihre Anliegen optimal und
kompetent geregelt wissen.

Ihre Zufriedenheit ist unser Erfolg.

Vermdégensoptimierung

Wahlen Sie aus verschiedenen Depot-Betreuungsmodellen und
legen Sie mit unseren hauseigenen Wertpapier-Spezialisten den
Grundstein fir nachhaltigen Anlageerfolg.

Generationenmanagement

Entscheiden Sie, wie und wann Sie |hr Verm&gen an die
nachste Generation weitergeben.

Immobilienmanagement

Bewahren Sie den Wert Ihrer Immobilien langfristig als
wichtigen Teil lhrer Verm&gensstruktur.

Risikoabsicherung

Planen Sie die Sicherheit lhres privaten und geschéftlichen
Vermdogens.

Zukunftssicherung

Genielden Sie auch im Alter eine hohe Lebensqualitat. Der Erhalt
und Ausbau lhres Vermdgens stehen an erster Stelle.




Vermégensoptimierung
im PrivateBanking

Als Finanzhaus blicken wir auf eine Geschichte bis 1842 zurtck.

Im PrivateBanking profitieren Sie von unseren tiefen regionalen
Wurzeln, dem ausgepragten Finanzmarktwissen und einem vertrau-
ensvollen Netzwerk. Mit unserer Vermdgensoptimierung schaffen
wir Werte, die Bestand haben.

Ob Sie bei der Vermégensanlage das Ruder selbst in die Hand neh-
men oder die Steuerung ganz an uns Ubergeben mdéchten, wir navi-
gieren Sie zur optimalen Anlageldsung. Mittels zukunftsweisenden
Anlageinstrumenten, prazisen Markteinschatzungen und modern-
sten Beratungstechnologien analysieren wir lhr Vermdgen und
strukturieren es mit Weitsicht.

Weil sich Lebensumstdande auch mal andern kénnen, legen wir gro-
Ben Wert auf einen kontinuierlichen Dialog und passen lhre An-
lagestrategie stets lhren aktuellen persénlichen, beruflichen und
wirtschaftlichen Verhdltnissen an. Fir unsere Unternehmerkunden
bieten wir neben der Liquiditatsverwaltung auch spezialisierte An-
lagestrategien an.

~Einfachheit ist das
Resultat der Reife.*

Friedrich Schiller,
deutscher Dichter
(1759 - 1805)

lhre Praferenzen sind unser
Kompass

Individuelle Depotbetreuung:
Erhalten Sie rasche und detail-
lierte Einblicke in globale Markt-
geschehnisse und zeitgerechte
Anpassungsempfehlungen. Die
Entscheidungskraft liegt bei Ihnen
— wir liefern die Werkzeuge fiir
Ihren Erfolg.

Vermogensverwaltung: Basierend
auf lhrer Sicherheitsorientierung
und lhren Renditezielen gestalten
wir eine maRgeschneiderte Stra-
tegie flir die Verwaltung lhres Ver-
madgens. Sie gewinnen Zeit und lhr
Vermaogen erreicht stabile Ertrage.
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Generationenmanagement
im PrivateBanking

,Je einfacher etwas ist, desto ~ Diese Art der Vorsorgeplanung ist altersunabhangig und zeitlos. In
mehr Kraft und Stdrke liegt jeder Lebensphase ist es beruhigend zu wissen, dass alles bestens
in Ihrem eigenen Sinne geregelt ist.

darin.”

Meister Eckhart, Wo herkdmmliche Beratung endet, beginnt PrivateBanking. Auf
de“;s;’;ir.ﬁhsf;:)’;ge Basis Ihres Vertrauens in uns entwickeln wir gemeinsam fiir Sie mit
u 1 . . .. . .. . .

(1260 - 1328) umfassendem Fachwissen, feinflihligem Verstandnis und engagier-

tem Einsatz individuelle L6sungen.

Unser dreigliedriges Konzept der Vorsorgeplanung basiert auf:

e Vorsorgeverfiigung: Sie erhalten die Sicherheit, dass lhre per-
sdnlichen Wiinsche und Vorstellungen jederzeit Beachtung fin-
den.

e Testamentsvollstreckung: Mit unserer Expertise als Testa-
mentsvollstrecker erfolgt die professionelle Abwicklung Ihres
letzten Willens. Das entlastet lhre Erben und garantiert die pra-
zise Umsetzung lhrer testamentarischen Anweisungen.

o g
e Stiftungen: Auch wenn Sie keine direkten Nachkommen haben, _ ’- ;',
jedoch mit lhrem Lebenswerk etwas Gutes bewirken oder eine ;
Herzensangelegenheit finanziell férdern mdéchten, kann eine
Stiftung fur Sie sinnvoll sein. Dabei kdnnen Sie sogar Steuern

e
e '
o IF
sparen. Wir begleiten Sie fachkundig bei der Entscheidung, ob VO rso r e Ia n u n e1 n p -'rh
die Grindung einer eigenen Stiftung oder die Form der Beistif- o~
/
t gelost s
gut gelost. s
L]

tung die richtige Wahl fir Sie ist.

il




Immobilienmanagement
im PrivateBanking

Immobilien stellen mit zwei Dritteln den Lowenanteil des Gesamt-
vermdgens in Deutschland dar. Doch sie reprdasentieren mehr als
nur materielle Werte.

Sie sind ein Geflecht aus rationalen Entscheidungen und tiefgreifen-
den Emotionen. lhre Verwaltung und Nutzung erfordern einerseits
eine bedeutsame Investition in Zeit und Ressourcen. Andererseits
ist die Verwirklichung eines Traumhauses, die Bewahrung des elter-
lichen Erbes oder die altersgerechte Anpassung des Familienwohn-
sitzes eine Herzensangelegenheit.

Als lokaler Marktfihrer stehen wir lhnen mit langjahriger Expertise
bei Kauf, Verkauf, Sanierung, Modernisierung oder Neubau zur Seite
und bieten:

individuell zugeschnittene Finanzierungslésungen einschliel3-
lich 6ffentlicher Férdermittel

e fundierte Immobilienbewertung im Kontext der Vermdgenspla-
nung inklusive Standortanalyse und zukunftsorientierter Ent-
wicklungsprognose

e malgeschneiderte Versicherungskonzepte

e die Optimierung lhres Immobilienportfolios

,Auch eine schwere Tiir hat
nur einen kleinen Schliissel
notig.“

Charles Dickens,

engl. Schriftsteller
(1812 -1870)
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»Jedes geldste Problem
ist einfach.

Thomas Edison,
US-amerikanischer Erfinder
(1847 - 1931)

Absicherung
im PrivateBanking

Immer wieder hilt das Leben Uberraschungen bereit. Gut, wenn Sie
in solchen Fallen zumindest in finanzieller Hinsicht gewappnet sind.

Wir analysieren zundchst lhre vorhandene Absicherung und entwi-
ckeln anschlieRend individuelle Strategien, damit Sie selbst, Ihre Fa-
milie und lhr Hab und Gut bestmdglich geschitzt sind.

Malgeblich ist dabei stets lhr individuelles Sicherheitsbeddrfnis.
Dank der offenen Produktstruktur erhalten Sie ausschliel3lich An-
gebote mit optimalem Preis-Leistungs-Verhaltnis. Im regelmaligen
Austausch mit Ihnen Uberprifen wir fortwahrend Ihre aktuelle Situa-
tion und passen bei Bedarf Ihre Absicherung an.

Wir wissen, dass Unternehmer, Selbstandige und Freiberufler be-
sonderen Risiken ausgesetzt sind. Auf die speziellen Bedarfe dieser
Kundengruppen gehen wir in der Planung selbstverstandlich dezi-
diert ein.
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tgeplant st s
gewonnen.
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Zukunftssicherung
im PrivateBanking

Sie mochten lhren Ruhestand nicht dem Zufall Uberlassen? Dann
sind wir der richtige Partner fir Sie.

Unser Konzept im PrivateBanking sieht eine systematische Vor-
ausplanung und kontinuierliche Uberpriifung vor. Die Liquiditéts-
analyse steht im Fokus unserer Betrachtung. Sofern staatliche und
betriebliche Férderung in Frage kommen, beziehen wir auch das in
die Optimierung lhrer Zukunftssicherung ein. Und bei steuerlichen
oder juristischen Fragestellungen greifen wir auf unsere Netzwerk-
partner zurtck.

Was woanders hdufig vergessen wird, ist die Frage nach den Wohn-
praferenzen und speziellen Pflegewiinschen im Alter. Nicht bei uns.
Unsere Beraterinnen und Berater wissen, worauf es bei einer gut
geplanten Altersvorsorge ankommt.

»Das Gréfite und
Wunderbarste ist das
Einfachste.”

Walther Rathenau,
deutscher Politiker
und Industrieller
(1867 -1922)
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»Alles Richtungweisende
ist einfach.“

Erich Limpach,
deutscher Dichter
und Aphoristiker
(1899 - 1965)

Exklusive Unternehmerberatung
im PrivateBanking

Unternehmertumist mehrals nur ein Geschaft. Esist eine Lebensein-
stellung. Ob etablierter Unternehmenschef, Freiberufler, Nachfolger
oder Grlinder — Sie werden immer wieder mit neuen Herausforde-
rungen konfrontiert. Es treten unweigerlich groRe Fragestellungen
wie Unternehmensnachfolge, Digitalisierung oder Fachkrafteman-
gel auf den Plan.

Mit einem umfassenden Angebot an Dienstleistungen, die speziell
auf die Anforderungen von Firmeninhabern zugeschnitten sind, ste-
hen wir an Ihrer Seite. Unser speziell ausgebildetes Team kennt die
Querschnittsthemen der privaten und betrieblichen Belange und
deckt diese ganzheitlich ab. Am Ende verfolgen wir nur dieses eine
Ziel: Sie gewinnen Zeit fur Ihre origindre Unternehmertatigkeit und
lhre privaten Dinge. Wir kimmern uns um den Rest.




Sind Sie interessiert an einer Zusammenarbeit
mit uns oder mochten Sie die Sparkasse Miilheim
an der Ruhr als Sponsor fiir einen guten Zweck

gewinnen?

Sprechen Sie gerne |hre Beraterin bzw. lhren Berater im
PrivateBanking an.

5 Sparkasse
Milheim an der Ruhr

PrivateBanking
Berliner Platz 1

45468 Mulheim an der Ruhr

Telefon: +49 208 3005-8220
Telefax: +49 208 3005-8200
E-Mail: pb@spkmh.de

=[E  Informieren Sie sich auch auf
i unserer Homepage:

o o3 www.spkmh.de/privatebanking




Einfach. Gut. PrivateBanking.

o
5 Sparkasse
Milheim an der Ruhr
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